千站计划-运营支持

服务流程与标准

为了支持代理商千站计划，能够深入理解炎汉千站计划的精髓，共同构建基于网站的本地化大数据运营平台（城市本地化数据、城市行业化数据），针对千站计划代理商，炎汉将推出8 大支持政策，提供专业化、深入化、精细化的培训与支持，来为代理商本地化运营保驾护航。
第一步：专人代理商千站计划账户开通支持
服务内容：
开通代理商千站计划账户
配置代理商独立账户域名：包括代理商客户免费体验系统域名、代理商宣传站域名、系统后台独立域名。
免费千站计划代理商域名备案和阿里云接入支持
第二步：一对一专人电话培训
服务内容：
代理商后台的使用，包括如果新建订单、管理订单、设置订单的权限和代理商账户充值
客户域名绑定
代理商宣传站的管理和维护
代理商需求反馈和BUG处理流程
第三步：代理商团队
培训内容：
系统使用，包括（四网合一建站系统、OA系统、CRM系统、代理批发分销系统等）
客服团队-帮助代理商进行建站客服团队
美工团队-帮助代理商进行美工设计团队，培训如何设计网站，如何简单化设计网站。
销售团队-帮肋代理商培训销售人员，指导销售人员如何销售网站（项目式销售、标准化销售）
制作团队-帮助代理商培训网站制作团队
第四步：千站网站销售模式
重点销售方案：
城市企业云平台方案
行业供应商+行业网站销售方案
免费网站+销售方案
站群销售体系（加盟分销站群、企业销售经理站群）
本地化大数据构建方案
构建本地化行业大数据、大会员体系
本地化供应商大数据整合、销售和管理
第五步：代理商委拖客户网站代建服务
服务内容：
委拖客户网站内容上传
委拖设计
第六步：炎汉系统案例解析（代理商后台） 
解析内容：
炎汉功能组件实战实用解析
行业O2O解决方案解析
新功能升级解决
第七步：最新系统动态通知通告（短信） 
通知内容：
系统升级通知通告
实战实用解析发布，通知通告
最新政策发布，通知通告
第八步：深入销售情况分析 
服务内容：
代理商销售模式分析与建议提供
对销售代理商销售产品出现的问题，进行分析整理和讨论解决方案
为代理商不断提供新的批量销售网站的解决方案。
